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投資家との対話の基礎となる開示情報をつくる

連結会計システム「DivaSystem LCA」および関連製品の開発のほ
か、連結決算業務・単体決算業務などのアウトソーシング事業を手
掛け、情報開示を通じた企業の価値創造プロセスを総合的に支援
しています。

最新の技術を用いてデータを活用し、ビジネスに革新をもたらす

社内外のデータを整理・統合するデータプラットフォームやデータ
を分析・予測・可視化するAI・BIソリューション等を、コンサルティン
グ・システム開発を通じて提供し、企業のDXやデータドリブン経営
の推進を支援しています。自社開発のクラウド型データ分析基盤
「ZEUSCloud」、DX人財育成を支援するeラーニングサービス
「ZEAL DX-Learning Room」なども展開しています。

企業価値を意識した経営を支える情報を提供する

グループ経営、連結会計、事業管理を中心に、企業の「見えない価
値」の可視化と最大化を目的とし、コンサルティングからシステムの
企画、構築、導入、運用、保守までをワンストップで支援しています。

 BPO SaaS
データ収集から連結処理、レポーティング、決算開示までの一連の業務を
カバーして連結決算開示を効率化する国内シェアNo.1のソフトウエア
「DivaSystem LCA」と、決算業務のアウトソーシング事業を融合させた
唯一無二のビジネスモデルで、お客様にとって連結決算業務が自動化さ
れるサービスを提供しています。アウトソーシングを請け負って得られた
ノウハウをソフトウエア開発へ転写するサイクルをつくり出すことで、他
社が追随困難な「BPO SaaS」の実現を目指しています。
　グループでは最大の顧客基盤を有し、新市場に進出するうえで橋頭堡
の役割を担っています。

 Consulting SI
当セグメントは、ビジネスの状況整理から、課題の解決に向けたソリュー
ションの提案、構築、運用・定着支援まで、プロジェクトを一気通貫で支援
しています。SIerやコンサルティングファーム同様のビジネスモデルです
が、企業がDXを推進するうえで必要不可欠な「データ活用」に主軸を置
いている点が特徴です。国内外の複数の主要ベンダーのデータプラット
フォームを使い、さまざまな業務プロセスの中で発生するデータを集約し、
現状の可視化や将来予測に活用できるようなシステムを開発しています。　
　グループの中では、データ活用に特化した最新の情報活用方法を習
得して技術者の育成とデータ活用基盤製品の自社開発を促進し、グルー
プ内の商材を拡充する役割も担っています。

 Consulting SaaS
従来は主にSIやコンサルティングで提供されていた経営管理ソリューション
を、SaaSとコンサルティングを融合した「Consulting SaaS」に置き換える
ビジネスモデルの確立を推進しています。また、競合に当たる大手コンサ
ルティングファームや連結会計事業会社が海外のCPM［14］製品を使用して
いるのに対し、当セグメントでは主に自社開発のソフトウエアをお客様に
導入しています。この自社ソフトウエアの販売と、その導入に伴うコンサル
ティング、伴走支援となる保守契約により売上を構成しています。
　グループの中では、これまで培った経営管理ノウハウを搭載した
「AVANT Cruise」に代表されるように、グループ資産を最大限に活用し
て企業価値の向上に資するソリューションを継続的に生み出す役割を
担っています。

連結決算開示

DX推進

経営管理 
ソリューション
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*  2024年6月期から事業セグメントを変更したため、2023年6月期の実績値を現在のセグメントに組み替えて表記しています。また、現在のセグメントでの
2022年6月期以前の実績値は開示していません。 
売上高ならびに営業利益の合計は、セグメント間取引消去前の数値のため連結財務諸表に計上されいている数値とは異なります。また、構成比は、セグ
メント間取引消去前の数値で算出しています。
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